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Canvas modell a projektkoncepcidohoz - magyarazatok

Mi a cél? | A projekt haszna

Kérjlik, ird le, hogy pontosan milyen elénydkkel jar a projekt, és mit fog konkrétan nydjtani.
Milyen szolgaltatasokat nyujtanak, illetve milyen konkrét ajanlatokat tesznek elérhet6vé?

Mik a konkrét el6nyok?

SHAREs

empowering communities

Kinek kell részt vennie? | Tarstulajdonos(ok)

A projekteket kiilonb6z6 tarstulajdonosok valésithatjak meg: ezek lehetnek magdnszemélyek, de cégek, egyesiletek és egyéb
szervezetek is. Terveztek-e helyi, regionalis, orszagos vagy nemzetkozi egylttmUikodést? Csak bizonyos szakmai csoportok
vagy képességekkel birok vehetdk fel? Minden tgyfél vagy partner is résztulajdonos lehet-e? Csak az energiak6zosség legyen
tulajdonos? ird le itt, hogy kik valjanak a projektben résztulajdonosokka.

Hogyan érhet6 el
acél? |
Kulcsfontossagu
tevékenységek

A projekt sikeres elinditasa és hosszu
tavu sikere szempontjabdl bizonyos
tevékenységek donté fontossaguak

lehetnek, példaul a szolgaltatas
|étrehozasa, marketing, beszerzés,
szolgdltatasnyujtas, kommunikacio
vagy szervezés teruletén. Kérjuk, ird le

a legfontosabb tevékenységeket, és
vedd figyelembe a projekt
mikodtetéséhez szilkséges

tevékenységeket is.

Mi sziikséges a cél
eléréséhez? |
Kulcsfontossagu
er6forrasok és
kapacitasok

A projekt kulcsfontossagu
tevékenységeinek sikeres végrehajtdsdhoz
bizonyos kapacitasok vagy eréforrasok
kulcsfontossaguak lehetnek, példaul
pénzugyi forrasok, know-how, ingatlanok,
menedzsment vagy technikai készségek.
Kérjuk, nevezd meg a projekted szdmdra
kulénésen fontos eréforrasokat vagy
sziikséges kapacitasokat.

Hogyan torténik a
szolgaltatas
nyujtasa? |

Ertékesités és
kommunikacio

Hogyan kell a szolgéltatasokat kinalni és
"elosztani"?

A tagokkal és/vagy Ugyfelekkel vald
kommunikacié szintén kilénésen fontos a
projekt sikere szempontjabol. Hogyan kell

elérni 6ket?

Keérjuk, itt sorold fel, hogy milyen
terjesztési és kommunikdcids csatornakat
kivantok hasznalni a tagok és tigyfelek
elérésére.

Ki a célcsoport? | Ugyfelek

A projekt fliggvényében a szolgdltatasok olyan tigyfeleknek is felajanlhatdk, akik nem tarstulajdonosok.
Kérjuk, itt sorold fel, hogy a tarstulajdonosokon kiviil mely tgyfélcsoportokat kell megszélitani, illetve hogy
a projektben termelt energidért kinek kell dijazast fizetni.

Milyen mas szerepl6kre van sziikség? | Partnerek

A projekt kulcsfontossagu tevékenységeinek sikeres végrehajtasahoz a tarstulajdonosokon kiviil gyakran mas partnerekre is
szikség van, pl.: szallitok, szakértSk (pl. cégalapitashoz tanacsaddk, jogi tanacsadok, tigyvédek, miiszaki tanacsadok),
kapcsolati haléval rendelkezé partnerek (pl. polgarmesterek, gazdalkodok, példaképek, véleményvezérek), pénzigyi

partnerek (pl. szponzorok), szolgéltatasi partnerek (pl. kézm(ivesek, bérlgk).
Kérjuk, itt sorold fel, mely partnerek fontosak a szamotokra.

Mennyi a bevétel? | Hozam

Melyek a kilonboz6 bevételi forrasok? Mennyit hajlanddak fizetni a tarstulajdonosok, tigyfelek és/vagy
partnerek a termékekért vagy szolgaltatasokért? Milyen forgalmat kivantok elérni? Fedezik-e a bevételek
a koltségeket? Milyen arképzési modellt alkalmaztok (fix ar vagy hasznalat szerint valtozé, dinamikus ar)?

Mennyibe keriil? | Koltségek

Melyek a legfontosabb tevékenységek vagy a legfontosabb eréforrdsok és kapacitdsok biztositasanak f6
koltségei? Milyen koltségek mertlnek fel és mennyiért? Mekkora a t6keszikséglet? Milyen személyes
eréfeszitésekkel jar a projekt fejlesztése és miikodtetése (pl. onkéntes munka)?
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